
7º Fórum de
inteligência
e compras 
estratégicas
do sul
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VÁ ALÉM!
18 DE SETEMBRO I 2026

Campus da Indústria · Sistema Fiep
Curitiba/PR



Mais que
um evento,

é um Movimento
O principal encontro do
setor de compras está de volta!

Prepare-se para um dia de conexões reais, conteúdo estratégico e 
experiências que vão impulsionar a sua atuação pro�ssional a um novo 
patamar.

Chegamos à 7ª edição com uma certeza: não basta mais apenas estar no 
jogo ou ter conexões. O mercado exige movimento. Exige que o setor de 
compras saia da órbita operacional e assuma de vez seu papel de 
protagonista estratégico. Por isso, em 2026, o convite é um só - VÁ ALÉM!

Edição após edição, os ingressos se esgotam rapidamente. Não �que de 
fora do próximo encontro que promete romper todas as barreiras.



númerosem

O Conecta Sul

7ª edição em 2026

2019 o ano em que tudo começou

10.400+ participantes nas últimas 6 edições

600+ empresas representadas

85% do público é comprador ou líder em
supervisão, gerência, diretoria e C-level 

8 de cada 10 participantes deram nota
9 ou 10 ao evento
 



Por que o
Conecta Sul

é diferente?

Desde 2019, o Conecta Sul conecta pro�ssionais, empresas 
e especialistas que acreditam no fortalecimento da área de 
Compras.

Hoje, chega à sua 7ª edição, consolidado como o maior evento 
de Compras Estratégicas da Região Sul e um dos principais 
encontros do setor no Brasil.



Curadoria independente
Os palestrantes são convidados pela 
experiência prática e relevância de mercado 
— não por patrocínio.

Conteúdo de alto nível
Cases reais, tendências e estratégias 
aplicáveis ao dia a dia.

Networking quali�cado
Conexões entre compradores, líderes, 
fornecedores e especialistas.

Rodadas de Negócios
Encontros direcionados para gerar 
oportunidades reais.

Sala de Negócios by Matchmaking
Conexões inteligentes entre quem busca 
soluções e quem pode oferecê-las.

Feira de Negócios
As principais soluções para Compras, 
Procurement, Logística e Supply Chain 
em um só lugar.

Conteúdo que continua
Além da experiência presencial, os 
participantes recebem aproximadamente 
20 horas de conteúdo complementar para 
aprofundar o aprendizado após o evento.

Experiência completa
Conteúdo, relacionamento, negócios e 
desenvolvimento pro�ssional em um 
único dia.

O que faz o
Conecta Sul

ser único?



Aprendizado
que Movimenta

O Setor de Compras

Conecte-se a quem está
rede�nindo o futuro das compras

Participe do 7º Fórum de Inteligência e Compras Estratégicas do Sul e 
mergulhe em um ambiente de trocas reais, tendências práticas e 
soluções que geram impacto imediato.

Com palestras de especialistas que vivem os desa�os da área de 
compras no dia a dia, você vai sair com ideias aplicáveis para 
transformar sua rotina, blindar suas operações e elevar os resultados 
da sua empresa. Porque o céu foi só o começo.



Transforme
a sua Empresa!
Quer ir além na sua
jornada de compras?
O Conecta Sul 2026 é o seu ponto de propulsão. 
Este evento é feito para quem lidera, executa e 
inova na área de Compras e Supply Chain:

 Empresários
 Compradores
 Logística
 Suprimentos
 Procurement

Se o seu desa�o é evoluir processos, conectar 
oportunidades e acelerar resultados, o Conecta 
Sul é para você. É hora de transformar potencial 
em propulsão real.



O que está incluso
no seu ingresso
Muito mais do que um dia de evento!
Ao participar do Conecta Sul 2026, você terá acesso a uma 
experiência completa.

Conteúdo estratégico com especialistas 
do mercado

Feira de negócios

Área de expositores

Sala de Negócios by Matchmaking

Rodadas de Negócios

Round Tables

Espaço de Coworking

Networking quali�cado

Co�ee Break

Press Kit

Certi�cado digital

Aproximadamente 20 horas de conteúdo 
complementar disponibilizado após o 
evento. Atenção: Não é a gravação das 
palestras.



Benefícios
para a empresa
Por que investir na
participação da sua
equipe?

O Conecta Sul foi 
pensado para gerar 
resultados que vão 
além do 
desenvolvimento 
individual. Os 
conhecimentos 
adquiridos podem 
ser aplicados 
diretamente na 
rotina da empresa.

Atualização estratégica
Acompanhe tendências, cases e boas 
práticas que estão transformando Compras 
e Supply Chain.

Desenvolvimento da equipe
Capacite pro�ssionais para atuar de forma 
cada vez mais estratégica.

Networking quali�cado
Conecte-se com executivos, especialistas 
e empresas que são referência no mercado.

Novas soluções
Conheça fornecedores, tecnologias e 
serviços para otimizar processos.

Aplicação prática
Conteúdos desenvolvidos para gerar 
impacto real nas operações.

Compartilhamento interno
Leve novos conhecimentos para toda a 
equipe após o evento.



Seu ingresso
não acaba

às 18h30

Aproximadamente 20 horas de conteúdo

online complementar.

Novidade desta edição

Depois do evento, você recebe acesso a uma trilha 
de conteúdo exclusiva, produzida para aprofundar os 

temas do dia e destravar o que limita a rotina de 
suprimentos.



Curadoria independente

Ninguémcompra
o palco

Os palestrantes do Conecta Sul são 
convidados pela experiência prática 
e pela relevância no mercado. Nunca 
por patrocínio.

É por isso que a programação desta 
edição reúne diretores de compras 
da BMW, Grupo Boticário, Copel, 
Fraport e Lumicenter, falando sobre 
o que realmente aconteceu dentro 
das suas operações.

Você vai ouvir cases, não pitches.



olhada
A programação

em uma

08h00

08h30

08h55

09h40

10h20

11h20

12h20

13h50

14h50

15h40

16h10

17h15

18h30

Credenciamento e abertura da Feira

Crise de Compras

Relacionamento e atitude no mundo pós-IA

Excelência em Suprimentos: a jornada da 
maturidade estratégica

Co�ee break

Crescimento pro�ssional em Compras

Almoço

Pitch: como vender suas ideias

O preço da agilidade: variáveis 
econômicas e comércio mundial

Co�ee break

A nova fronteira �scal: a Reforma 
Tributária e as regras da negociação

Organização �nanceira pessoal e alta 
performance

Sorteios e encerramento

Jean Durval · Mestre de cerimônias

Marcio Zeppelini

Tais Stori · Grupo Boticário

Paula Voigt · Lumicenter / Anderson Cotias 
· Fraport / Marcelo Perides · Copel

Felipe Costa

Kauana Pacheco · Comexland

Sheila Tolfo · BMW Group Brazil

Leandro Trajano

HORÁRIOS AGENDA PALESTRANTES



Programação
7º Fórum de
inteligência e compras
estratégicas do sul

7º Fórum de
inteligência e compras
estratégicas do sul

7º Fórum de
inteligência e compras
estratégicas do sul
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PROGRAMAÇÃO manhã

08h00
Credenciamento, Abertura da Feira de Expositores e Plenária

10h20
Co�ee Break

12h20
Almoço

08h30
Crise de Compras

Mestre de Cerimônias. Primeiro TOP Voice de Compras 
no Brasil e integrante do seleto grupo de TOP 100 
Creators LinkedIn Brasil
A comunicação é o verdadeiro divisor de águas na carreira de qualquer pro�ssional de 
suprimentos. Prova disso é o nosso mestre de cerimônias, Jean, um pro�ssional ativo da 
área que se comunicou tão bem que se tornou o primeiro LinkedIn Top Voice de compras 
e agora comanda o nosso palco. Com o humor a�ado de quem vive as dores e delícias da 
rotina de suprimentos na prática, ele conduzirá o evento de forma leve e dinâmica, 
traduzindo nossas vivências reais em momentos descontraídos e surpresas espalhadas ao 
longo de todo o dia. E para a abertura ele preparou um momento especial!

Jean Durval

08h55
Relacionamento e Atitude para #FazerAcontecer no Mundo Pós-IA

Empresário, empreendedor social, escritor e palestrante

Lideranças de compras que lidam diariamente com a pressão por automação e e�ciência 
correm o risco de esquecer que grandes acordos ainda são fechados entre pessoas. Nesta 
palestra conduzida por Marcio Zeppelini (Zeppa) - empresário, autor do livro “A Magia 
de #FazerAcontecer” e palestrante internacional com mais de 500 apresentações em 10 
países -, você descobrirá como equilibrar a tecnologia e a humanização para gerar 
resultados superiores. A apresentação aborda o fortalecimento da inteligência emocional 
e da con�ança nas relações, mostrando como utilizar a inteligência arti�cial de forma 
estratégica para criar conexões reais e liderar com empatia no mundo pós-IA.

Marcio Zeppelini

09h40
Excelência em Suprimentos: A Jornada da Maturidade Estratégica

Diretora de Estratégia e Performance do Grupo Boticário

Em busca da maturidade em compras, alcançar a excelência não é obra do 
acaso, mas de uma jornada metodológica estruturada. Nesta palestra, que 
apresenta o case de sucesso do Grupo Boticário, você conhecerá os passos 
práticos dados pela área de suprimentos e por seu Centro de Excelência para 
migrar da e�ciência operacional para o protagonismo estratégico. A 
apresentação detalha a evolução que levou a companhia ao reconhecimento 
como destaque nacional no índice de maturidade da área, servindo de roteiro 
prático para quem busca transformar sua própria operação em uma referência 
de mercado.

Tais Stori

11h20
Crescimento Pro�ssional em Compras: Estratégias e Dicas de Quem Faz Acontecer

Diretora de Suprimentos e Logística no Grupo Lumicenter 
Lighting. Diretor de Suprimentos na Fraport Brasil Airport. 
Diretor de Suprimentos, Logística e CSC da Copel

Três perspectivas, três histórias: diretores de compras compartilham seus 
aprendizados e suas expectativas em relação às mudanças de gerações no 
mercado e ao per�l dos pro�ssionais de destaque em compras. O que eles 
aprenderam na jornada e o que hoje avaliam ao contratar e promover 
pro�ssionais - qual é o diferencial de quem se destaca.

Anderson 
Cotias

Paula
Voigt 

Marcelo 
Perides 

*Os horários estão sujeitos a ajustes
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PROGRAMAÇÃO

15h40
Co�ee Break

18h30
Sorteios e Encerramento

16h10
A Nova Fronteira Fiscal: Como a Reforma Tributária Reescreve as Regras da Negociação

Diretora de Compras & Qualidade de Fornecedores no 
BMW Group Brazil
A Reforma Tributária está prestes a implodir as margens de lucro de quem 
continuar comprando e negociando como se nada tivesse mudado. Nesta 
palestra comandada pela BMW, você descobrirá como as novas regras �scais 
transformam a estrutura de custos dos contratos e por que os antigos manuais 
de suprimentos se tornaram obsoletos, revelando as estratégias necessárias 
para blindar suas operações e transformar a complexidade tributária em um 
verdadeiro diferencial competitivo.Sheila Tolfo

17h15
O Que Seu Bolso Tem a Ver com Sua Planilha? A Organização Financeira Pessoal como 
o Negócio Mais Importante que Você Vai Fechar

Personal Financeiro, Palestrante, Autor de 23 livros, fonte 
constante de rádio, site, jornal e TV
Não é incomum encontrarmos pro�ssionais que gerenciam grandes orçamentos 
corporativos e negligenciam as próprias �nanças, sem perceber que o 
desequilíbrio pessoal drena o foco e a alta performance pro�ssional. Conduzida 
por Leandro Trajano, esta apresentação mostra como a gestão do patrimônio 
individual funciona como o combustível por trás das grandes decisões 
corporativas. Aprenda a organizar o próprio bolso para garantir a clareza mental 
necessária para maximizar seus resultados e consolidar sua carreira.

Leandro Trajano

14h50
O Preço da Agilidade: Como Variáveis Econômicas Redesenharam o Comércio Mundial

Especialista em comércio exterior, CEO & Fundadora da 
Comexland e do ComexHoje
A busca cega pela redução de custos em suprimentos tornou-se uma armadilha 
diante da volatilidade do mercado global. Nesta palestra, você entenderá como 
indicadores macroeconômicos implacáveis - como juros, inflação e câmbio - estão 
redesenhando as cadeias de abastecimento mundiais. O encontro aborda o 
equilíbrio estratégico indispensável entre a agilidade do Just-in-Time (JIT) e a 
segurança protetiva do Just-in-Case (JIC), fornecendo diretrizes para estruturar 
uma operação resiliente, capaz de absorver impactos econômicos externos e 
garantir a continuidade dos negócios.

Kauana Pacheco

13h50
Pitch: Como Vender suas Ideias

Palestrante, especialista em pitch, TEDx speaker, 2x 
indicado ao prêmio de mentor do ano @startupawardsbr
Em compras, o verdadeiro teste de liderança surge quando o pro�ssional de suprimentos 
precisa vender suas próprias ideias internamente. Nesta palestra conduzida por Felipe 
Costa, você descobrirá técnicas para aprovar projetos da área com a diretoria, viabilizar 
sistemas, justi�car recursos e engajar clientes internos. A apresentação fornece 
ferramentas práticas para estruturar argumentos de impacto, transformando o 
posicionamento das lideranças de compras de um departamento operacional em um 
parceiro estratégico de negócios.Felipe Costa

tarde *Os horários estão sujeitos a ajustes

mais de 20 horas de conteúdo online, gravado e disponibilizado após o evento. NOVIDADE DESTA EDIÇÃO:



 "Estou impressionado com a 
proporção que o Conecta 

tomou. Hoje temos um 
verdadeiro ecossistema 
forte e unido, reunindo 
pro�ssionais de todo o 

Brasil e fortalecendo a área 
de Compras."

Célio

"O compartilhamento de 
experiências e as palestras 
de alto nível fazem toda a 
diferença. Voltamos para a 

empresa com muitos 
insights para aplicar na 

prática."

Verônica

 "Retorno ao Conecta pela 
relevância e reputação que o 

evento conquistou. É um 
espaço de interação entre 

pro�ssionais e de conteúdos 
estratégicos para a área."

Cláudia

"É uma grande oportunidade 
participar de um evento 

desse porte na região Sul, 
com palestras de qualidade 
e muitas oportunidades de 
networking e conexões."

Roque
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Quem já esteve aqui!
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Investimento

Lote 2
R$ ,90729

ÚLTIMOS INGRESSOS
DISPONÍVEIS!

EM BREVE Lote 3 : R$ 759,90.

INSCRIÇÃO PELO CNPJ 

A compra pode ser feita em nome da 
pessoa jurídica, com emissão de nota 
�scal após a con�rmação. Facilita o 
processo interno de aprovação e 
enquadra a despesa como capacitação.

CONDIÇÃO PARA GRUPOS

A partir de 5 participantes. Quando a 
equipe vai junta, os colaboradores 
compartilham referências, fortalecem a 
tomada de decisão e voltam com uma 
visão alinhada sobre o mercado.

Edição após edição, os ingressos se 
esgotam antes da data. Em 2026 não 
deve ser diferente.

Contato: 47 98474-5064
juliana@souconecta.com.b



O que isso
signi�ca?

Compra realizada pelo CNPJ

Emissão de Nota Fiscal após 
con�rmação da inscrição

Facilidade para processos internos 
de aprovação

Ideal para inscrições individuais 
ou em grupo
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Compra pelo CNPJ
Sua empresa pode realizar a inscrição
pelo CNPJ
Pensando nas necessidades das empresas, o processo de inscrição também pode 
ser realizado em nome da pessoa jurídica.



Condição
para grupos

Leve sua
equipe para o
Conecta Sul!
Grandes resultados são construídos em equipe.

O Conecta Sul oferece condições especiais para empresas 
que desejam investir no desenvolvimento de seus 
pro�ssionais.

Ao participar juntos, os colaboradores compartilham 
referências, fortalecem a tomada de decisão e retornam à 
empresa com uma visão alinhada sobre tendências, 
estratégias e oportunidades do mercado.

Condição especial para grupos a 
partir de 5 participantes.



Modelo

Precisa da aprovação
da sua empresa?

Nós facilitamos!

Sabemos que a participação em 
eventos corporativos normalmente 
passa por um processo de 
aprovação interna. Para facilitar 
essa etapa, disponibilizamos um 
modelo que pode ser adaptado e 
enviado ao seu gestor.

Assunto: Solicitação de aprovação · Conecta Sul 2026 (capacitação · 18/09 · Curitiba)

Gostaria de solicitar aprovação para participar do Conecta Sul 2026, o 7º Fórum de Inteligência e 
Compras Estratégicas do Sul, no dia 18 de setembro, no Campus da Indústria do Sistema Fiep, em 
Curitiba.

É o maior evento de Compras Estratégicas da Região Sul, na sua 7ª edição, com público formado 
majoritariamente por compradores e líderes de suprimentos.

Nesta edição, especi�camente, dois temas da programação estão diretamente ligados ao que 
enfrentamos hoje:

• A nova fronteira �scal: como a Reforma Tributária reescreve as regras da negociação, com a Diretora 
de Compras e Qualidade de Fornecedores do BMW Group Brazil.

• O preço da agilidade: como variáveis econômicas redesenharam o comércio mundial, sobre o 
equilíbrio entre Just-in-Time e Just-in-Case na estruturação de uma operação resiliente. Somam-se 
cases de maturidade e performance em suprimentos do Grupo Boticário, Copel, Fraport e Lumicenter.

O que retorna para a empresa:

• Um resumo aplicado dos pontos que impactam nossos processos para compartilhar com a área. 

• Contato direto com fornecedores e soluções do nosso escopo de compra na Feira e na Sala de 
Negócios, sem custo de prospecção.

• Aproximadamente 20 horas de conteúdo online complementar liberado no pós-evento.

Investimento: Lote 2 R$ 729,90 por participante. A inscrição pode ser feita pelo CNPJ da empresa, 
com emissão de nota �scal após a con�rmação, enquadrando a despesa como capacitação. Para grupos 
a partir de 5 participantes há condição especial.

Programação completa: souconecta.com.br/conecta-sul

Fico no aguardo do retorno.



LOCAL DO EVENTO

Campus da Indústria
Sistema Fiep
Marginal Avenida Comendador Franco, 1341 
– Jardim Botânico, Curitiba – PR

O mesmo palco que consagrou as edições 
anteriores do Conecta Sul recebe novamente o 
principal encontro de compras do Sul do 
Brasil.

Como chegar:
• 20 min do Aeroporto Afonso Pena
• 15 min do centro de Curitiba 

Onde �car:
Hotéis parceiros com 19% de desconto usando 
o cupom SOUCONECTA:

Slim Alto da XV
Slim Avenida das Torres
Rockefeller
Slaviero Aeroporto

Dá para vir e voltar no mesmo dia.
O credenciamento abre às 08h00 e o 
encerramento acontece às 18h30.
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O dia

não acaba
no encerramento

& conectasou
G R U P O

O happy hour o�cial de encerramento 
do Conecta Sul. Onde as conversas que 

começaram no co�ee break viram 
negócio.

Local:
Fazenda Churrascada

Curitiba - PR

Ingresso adquirido separadamente



seu ingresso
para o

Garanta
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inteligência e compras
estratégicas do sul

7º Fórum de
inteligência e compras
estratégicas do sul

7º Fórum de
inteligência e compras
estratégicas do sul

7º Fórum de
inteligência e compras
estratégicas do sul

Ao garantir sua inscrição, você tem acesso a:

 Sala de conteúdo com palestras
 Feira de negócios com soluções para o setor
 Co�ee break + Press Kit exclusivo
 Certi�cado digital de participação
 Emissão de nota �scal após con�rmação

Todos os ingressos devem ser adquiridos exclusivamente pelos links o�ciais 
(QR CODE Sympla – Conecta 2026).

Escaneie o
QR Code.

sympla.com.br souconecta.com.br



conecta
sul 7º Fórum de

inteligência e compras
estratégicas do sul

7º Fórum de
inteligência e compras
estratégicas do sul

7º Fórum de
inteligência e compras
estratégicas do sul

7º Fórum de
inteligência e compras
estratégicas do sul



MISSÃO: FUTURO

VÁALÉM!
Todo mundo conhece o resultado. Mas ninguém vê o momento da decisão. Aquele 
segundo de silêncio antes de assinar o contrato. Antes de liderar a mudança.

Dizem que o universo é feito de átomos. Nós acreditamos que ele é feito de coragem 
- a coragem de sair do lugar comum, de con�ar, de olhar para o problema e enxergar 
o futuro. A vida não acontece na zona de conforto. Ela acontece no salto. Não importa 
o tamanho. O único caminho possível é o movimento. Então, dê o próximo passo. Vá 
Além!

Seja bem-vindo ao Conecta Sul 2026.



souconecta.com.br


